


Å EPSILON® es una solución ERP(EnterpriseResourcePlanning)de
Gestión Integral empresarial que le proporciona los elementos
necesariospara poder hacer frente a las nuevasexigenciasde los
mercados. Adaptablea cualquiertipo de organizaciónempresarial,
con su avanzada tecnología permite un control total en las
diferentes áreas de negocio: Fabricación,Compras,Almacenes,
Ventas,Contabilidady Finanzas.

Å Es una herramienta especialmente diseñada para cubrir las
necesidadesde las Pequeñasy Medianas empresas,de rápida
implantación, de uso sencillo e intuitivo, que aporta todas las
ventajasde lasgrandessolucionesERPcon un softwareestándary
adaptablea lasnecesidadesde cadasector.

ÅOfrece una alta especialización funcional en los procesos
industriales,un interfaceflexibley fácilde utilizarquepermitecrear
y diseñarcómodamentea losusuariossupropio entorno de trabajo
sinpantallascomplejaso menúsde difícilnavegación.



Å Clientes Potenciales,control y rapport de visitas, tarifas, descuentos
clientespor familiasy artículos,rappels,multirepresentantes,gruposde
clientes,aseguradora,controldecalidady mantenimientodemensajes.

Å Gestión de presupuestos (facturas proformas, promociones,
trasformacióndepresupuestosenpedidos,seguimientode la validez. )

Å Gestión de pedidos (internos, programados,bloqueadosy anulados),
series, SACy SAT,comparativa con presupuestos,fechas de entrega,
riesgos,proyectosy seguimientodepedidos.

Å Gestión de albaranes (directos, retenidos, de traspaso, de abono,
parcialesy agrupados),series,variasdireccionesde entrega,gestiónde
expediciones(listasde embarque,etiquetasde envío,ordende carga,hoja
deruta, controlde transportistas)y nº de lote.

Å Gestión de facturas (contado, de aduana, de abono, de extranjero,
procesoautomáticode facturación,Intrastat, punto verde,EDI,eFactura,
contabilizacióne imputacióna Carterade cobros,IVAy BI (Inteligenciade
Negocio).

Å e-Factura



Å El gran volumen de información
que manejaeste maestrorequiere
unaestructurapor categorías.

Å En el momento de la introducción
del pedido podremosconsultar,el
stock, el historial de precios y
artículos, descuentos especiales,
requisitos del cliente, condiciones
de entrega y envío, realizar
entregas a cuenta, adjuntar
documentaciónΧ



Å Proveedoresalternativospor artículo,rankingproveedores,tarifas,
descuentosproveedorpor artículoy familia, depósitosde compra,
varias direcciones de entrega, bloqueos, riesgo y control de
reclamacionesy de calidad.

Å Propuestasa proveedor a través del cálculode necesidades de
fabricación,pedidosde venta,mínimosy máximos,ABCΧ

Å Pedidosde compra(programados,retenidosy anulados),fechasde
entrega,cumplimiento,documentosadjuntos.

ÅGestión de albaranes (directos, retenidos, de traspaso, de
devolución,parcialesy agrupados),etiquetas, partes de entrada,
avisosde recepción,entradade lote, almacény ubicación.

ÅGestiónde facturas(contado, de abono,autofacturas,de compras
y gastos),factura de comprobación,contabilizacióne imputacióna
Carterade cobrose IVA,estadísticasde todo tipo.

Å Introducciónde facturasmediantee-Factura



Å Podremosrealizar el seguimiento
completode los pedidosrealizados
a los proveedores, su entrega y
cumplimientosdeplazos.

Å Sepuedengestionarla entrada de
Lotes,su trazabilidadtanto a nivel
declientecomodeproducción.



Å Secciones, fases, despieces, formulación, escandallos, lotes y
númerode serie.

Å Fabricacióncontrastocky contrapedido; fabricaciónpor explosióny
por implosión.

Å Controlde la producción,productividady control de máquinas.
Å Planificación,posibilidadesde fabricacióny cálculode necesidades,

mínimosy máximos,lote optimo.
Å Actualizaciónde consumosrealesy control de desviaciones,reales

vsteóricos,a nivelde cantidadesy costes.
ÅMRP (planificaciónde requerimientos de materiales) sistema de

planificaciónde la produccióny de gestiónde stocks(o inventarios)
que respondea laspreguntas: ¿qué?¿cuánto?y ¿cuándo?,sedebe
fabricary/o aprovisionar.



Å Podemos planificar de la
producción,arreglo a necesidades
declientesy stock.

Å Seguimiento de la Producción, de 
ordenes en máquinas y recursos.



Å Análisis de costes de fabricación, a través de gráficos, informes e
indicadorespodremosvigilar los costesde nuestraproducción,paradasy
erroresqueseproducen.

Å Multialmacen, multiubicaciones, lotes, caducidad y garantías, kits,
multidescripción(país,tipo de cliente,etc.), familiasy subfamilias,tipos de
movimientos,artículosalternativos,códigode barras,clasificaciónABCde
artículos,depósitosy delegaciones,recálculosde precio medio y último,
factordeconversión,trazabilidad.

Å Despieces,formulacióny escandallos.
Å Gestiónde inventarios,valoraciónde inventarios(por preciomedio,precio

último, precio estándar, etc.), depósitos, traspasos (por artículo o por
grupos)entre almacenes,almacénde restos,ediciónde albaranesinternos
y etiquetas.

Å Cálculo del stock mínimo, máximo, de seguridad y lote económico
(personalizable).



Å Control de Artículos y Almacenes



Å Contabilidadanalíticapor centrosdecostes,contabilidadpresupuestaria.

Å CuentasAnualesPGC2008, libros de inventario,presentaciónde cuentas.
Libros de IVA, Modelos 347, 349, 340, 303, listados de retenciones
(mod.110, 190), etc.

Å Facturaciónde acreedores,cierre y apertura automático, bloqueo de
periodos, punteo, conciliaciónbancariospor norma 43 , auditoria con
gestióny cartera.

Å GestióndeStockdel inmovilizado(amortizacionesautomáticas)

Å Diariodecaja,asientosmodelos,consolidacióndeempresas.



Å Cartera de cobros y pagos. Ratios, análisis de situación, trazabilidad,
previsiones,relación de impagados,relación de vencidos,situación de
clientes,seguimientodereclamacionesdepago.

Å Mantenimiento de aceptados,renovaciones,cobros y pagos parciales,
endosos,gestión de cobros por representante,gestión de impagadosy
asegurados,cobrosy pagospor caja,remesas,gestiónen divisas. Soporte
magnéticoo impresiónde documentos(cheques,pagares,remesas,giros,
cartasde impagados,etc.).

Å Contabilizacionesautomáticasy personalizables.



Å El mantenimiento de IVA nos permite llevar un control exhaustivo de toda 
la información que nos solicita la AEAT.



ÅCRM ("Customer Relationship Management"). EPSILON®

recopilay aglutina la mayor cantidadde informaciónposible
sobre los clientes, visitas, llamada, ventas, acciones
comerciales,para asípoder adelantarsea las necesidadesdel
cliente,y poderdarleunamejoratención.

ÅBI (Inteligenciade Negocio)Esla herramientaque nos ayuda
de unaforma totalmente parametrizablee inmediataa extraer
toda la información acercade ventas y comprasde nuestra
empresa,pudiéndolaorganizarde innumerablesformassegún
necesidadesde la fuerzade ventasy gerencia.




